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Sie erhalten
umgehend Antwort!

Vertriebsprofi (m/w) Reinraumprodukte

s  Home Office Gro3raum Miinchen
m PLZ 8, PLZ 9 und Osterreich

basan, the cleanroom company

basanisteinesderfiihrenden Handelsunternehmen flir Reinraumprodukte
und Dienstleistungen in Europa und Asien. Unser Leistungsspektrum
umfasst ca. 2000 Artikel plus kundenspezifisches Produktmanagement.
Vollversorgungs-Konzepte inklusive Lagerhaltung beim Kunden vor Ort
mit SAP-Anbindung sowie individuelle Beratung und Schulung runden
unser Angebot ab. Der Schwerpunkt des Produktsortiments liegt auf
Bekleidung und Verbrauchsmaterialien wie Tucher und Handschuhe
(steril und unsteril) sowie Desinfektionsmitteln - alles in ,Premium-
Qualitat®.

Das Vertriebsgebiet

Wir suchen nun Verstarkung fir unser bereits gut ausgebautes
Vertriebsgebiet ,Bayern/Osterreich“. Kunden sind sowohl die
GroRindustrie als auch mittelstdndische Reinraumbetreiber in der
Halbleiter- und Life-Science-Branche. Mit aktuell rund 400 aktiven
Kunden in diesem Vertriebsgebiet und weiterem Neukunden-Potenzial
kédnnen Sie noch viel bewegen. Wir legen Wert auf langfristige
Partnerschaften. Eines der Ziele der nachsten Jahre ist es, besonders
den Bereich Pharma weiter auszubauen! Wie war‘s?

Das bieten wir Ihnen

Sie erhalten eine strukturierte Einarbeitung. Hinter lhnen steht
ein sachkundiges, motiviertes Back-Office mit vorbildlichen inneren
Strukturen (Vertriebsinnendienst, Marketing, gut vernetzte Logistik).
Deshalb kénnen Sie sich ganz auf Ihre Kunden konzentrieren. Wir
bieten Ihnen ein leistungsgerechtes Fixum mit nach oben offener
Provision, dazu Firmenwagen und ,state-of-the-art® Arbeitstools in
einem sympathischen Team ohne Burokratie.

Ihr Ideal-Profil (m/w) im Uberblick

Vorkenntnisse aus dem Umfeld Reinraum/Hygiene/Mikrobiologie/Pharma
Vertriebserfahrung mit Verbrauchtsmaterialien an die Industrie
Erfahrung in der Neukundenakquise in einem Verdrangungsmarkt
Vertrautheit mit dem Vertriebsgebiet Bayern/Osterreich

Sie arbeiten von Ihrem Home Office, ideal Raum Munchen

ca. 60.000 km Reisetatigkeit p.a.

Englisch fur Produktschulungen
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